理财规划五步曲

薛冰（深圳分行）

新世纪、新生活，每个人都可以享受比以往一切时候更多的财富、更充分的财务自由。财富从何而来？它源于您对致富规律的成功运用，源于您日渐成熟的理财智慧。

一句话，财富是理出来的。

理财，一个并不遥远的话题
80年代，人们可以选择的理财手段就是定期储蓄；90年代，除了把钱放进银行里，最火的要数到股市里潇洒走一回，因为中国股市的不规范，造就了太多的暴富神话，一个“杨百万”曾让多少身处贫穷的中国人口耳相传。

但是，目前国人的理财观念与收入的增长速度远远不成正比，许多人把炒股或储蓄等同于理财，甚至津津乐道“节约就是理财”，这是一种狭隘的认识，其实，理财应该是一种贯穿于一生的财务规划。

美国联邦储备委员会主席格林斯潘前不久在国会发言时指出，在早期教会学生个人理财方面的基本知识是非常重要的，我们要改善中小学的财经教育，帮助年轻人不至于做出错误的财务决定。他认为，财务素养应当成为改进美国教育的一个重要组成部分，独立而拥有财富不应该是少数人的特权，它应该是每一位美国人的希望所在。

那么，理财规划的目标是什么呢？从国外先进的理论和实践经验来看，理财规划是要为自己及家人建立一个安心富足健康的生活体系，实现人生各阶段的目标和理想，最终达到财务自由的境界，即首先是安排好当前的生活，将资产做合理的分配。

理财不等同于投资，当然投资是理财的一个重要的手段和内容，但理财的内容要广泛得多。在理财规划中，不仅要考虑财富的积累，还要考虑财富的保障，即对风险的管理和控制，因为在人生的旅途上面临各种各样的风险和意外，在我们的经济生活中也存在各种系统性风险。

理财规划五步曲

如果说树立理财意识是理财之路的起点，那么做好自己的理财规划则是在理财之路上迈出了第一步。理财规划就是根据客户的现有资产状况、未来收支状况以及风险偏好为基础，通过按照科学的方法重新摆布资产、运用财富，从而更好的管理财富、实现理财和生活目标。

理财规划一般由五大部分组成：

第一步，回顾自己的资产状况，包括存量资产和未来收入及支出的预期，知道自己有多少财可以理，这是最基本的前提。
第二，理清自己的理财目标，知道自己想要干什么，有什么样的生活目标和理财目标，这个目标是一个量化的目标，需要具体的金额和时间。
第三，清楚自己的风险偏好，不要做不考虑任何客观情况的风险偏好的假设，例如，有的客户因为自己偏好于风险较大的投资工具，把钱全部都放在股市里，而没有考虑到他有父母、子女，没有考虑到家庭责任，这个时候他的风险偏好偏离了他能够承受的范围。
第四，做战略性的资产分配，根据前面的资料决定如何分布个人或家庭资产，调整现金流以便达到目标或修改不切实际的理财目标,比如，有多少钱进行储蓄，用多少钱购买基金，用多少钱购买保险等。在做好了这个资产分配的工作后，然后才是投资操作层面，进行具体的投资品种和投资时机的选择。
第五，做绩效的跟踪，市场是变化的，我们每个人的财务状况和未来的收支水平也在不断的变化，我们应该做一个投资绩效的回顾，不断调整理财规划，这样才能更好的实现财务安全、资产增值和财务自由的境界。
理财意识人人都可树立，但是由于时间和精力方面的限制，并非人人都能成为理财方面的专家，因此人们才需要找在理财方面专业的人帮自己打理资产。很多的高级管理人员和科技专家，他们可能是业界的精英，但是他们对理财并不是非常了解，他们需要理财专家或者规划师帮他们规划他们的资产，在更专业的领域，找更专业的人和更专业的机构帮他们规划。
中国工商银行是国内最早开办个人理财规划业务的金融机构之一，早在2000年，工商银行上海分行就推出了个人理财工作室，开创了商业银行个人理财规划业务的先河。现在，工商银行已经建立了先进的个人理财业务系统，培养除了一批具有专业水准的个人客户经理，并建立了理财专家支持系统为客户经理提供后台支持。工商银行理财规划通过全面采集客户信息、评估资产负债状况，依靠先进的科技系统按照科学的方法为客户重新摆布资产、运用财富，为其出具详尽的理财分析报告，并通过定期跟踪、回访，对客户从出具报告开始进行全过程管理，使客户保持在既定的理财轨道上，以此为客户建立一个安心、健康的生活体系，轻松实现人生各阶段的目标和理想。

理财规划案例分析

王先生是一位在政府工作的处级干部，虽然收入不是特别高，但工作和生活都很稳定，而且公务员福利好，平时的开销也不是很大。有次他和朋友聊天，说起退休以后有什么打算，他想起了年轻时候的梦想，就是能够游遍祖国名山大川，最好还能走出国门看看。只是这些都是二十年之后的事了，现在自己才四十出头，那么远的事自己还真计划不了。朋友推荐说：“不如去试试工商银行的理财策划业务，听说能为客户打理资产，制定可行的财务方案。说不定能帮你定出个计划来。”

抱着试试看的态度，王先生找到了工商银行的理财客户经理。客户经理专业的素质和热情的态度给他留下了深刻的印象。

讲明来意之后，客户经理请王先生填写了一份相当详细的客户信息调查表。调查表内容包括王先生的个人情况、风险承受能力、家庭年收入和支出项目，以及当前的存款、保险、股票、基金、房产、汽车等资产状况以及王先生的理财目标。客户经理解释说：“我们最终出具的理财策划报告是基于您提供的各种数据的，因此，您给出的资料越为详实，报告对您的指导作用就越大。至于资料的保密性您尽管放心，我们有一套严格规范的保密机制，即使是尊夫人来要我们也不给的。”

王先生笑了。打消顾虑之后，王先生填写了详尽的客户信息调查表，基本情况如下：

1．收入状况：家庭年工资收入11万元，退休后预计年退休金收入8万元；

2．支出状况：家庭日常支出年均4万元，孩子的教育支出大约每年1万元，供养老人每年要4000元左右；

3．金融资产：工商银行存有3个月定期存款27万元，购买南方避险基金3万份，股票市值4万元；

4．金融负债：投保30万寿险，年交保费1.3万元，已交金额1.3万元，剩余交款年限19年。

5．实物资产：自有房产105平方米，市价约50万元。

王先生的理财目标是：

1．孩子读大学:预计十年后孩子读大学，每年教育费用2.5万元左右，共四年；

2．孩子出国读硕士:预计十四年后送孩子出国读书，需人民币40万元左右；

3．买车：计划2年后购买一辆15万左右的私家车；

4．退休生活：计划20年后退休，退休后可以维持中等生活水平，并有能力每年至少一次到中国主要网点或国外旅游。

针对王先生目前的资产状况，客户经理制作了一个资产分配饼状图，使得资产分配一目了然：
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通过理财业务系统的分析和复杂的计算，王先生目前的投资资产加权平均年投资回报率仅为2.2%，达不到王先生以后的要求。客户经理一边和王先生聊着一边在计算机上敲敲打打：

“您看，你是属于收入稳健的人士，拥有一定的资金实力，理财目标明确而实际。从您的风险偏好来看，您也属于稳健型。现在的问题是，你的投资收益率过低，有可能在75岁以后出现财务危机。”说到这里，客户经理在键盘上敲了几下，屏幕上出现一幅未来40年的财富曲线图。他接着说：“从图中可以看出，你的财富在2023年到达顶峰，之后便迅速下滑，不利于您的养老和退休后旅游计划的实施。因此，有必要对你的资产进行重新组合，使投资回报率提高，并保证在您退休后仍有充足稳定的现金流供支配。我给您一个较为合理的资产分布方案。”

屏幕一闪，出现另一个资产分布饼图：
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客户经理接着说到：“按照这个饼图重新分配资产的话，您的加权年收益率将达到4.7%，并且可以有效的控制投资风险。具体的执行是这样的：

1． 因为要有日常支出，请保持2.75万元左右的活期存款，避免支付能力不足；

2． 国债具有低风险和稳定收益的特点，建议购买5年期国债5万元；

3． 建议保持7.13万元的5年期定期存款，到期自动转存；

4． 保险投资当前略显不足，每年的保费支出应增加到1.65万元，保额应增加到60万元。目前您的险种已经覆盖重大疾病和意外伤害，且退休后拥有固定退休金，养老问题基本解决，建议适当考虑购买一些投资分红险以及家人的人身意外伤害险和重大疾病险。投资分红险可以以孩子的名义购买，保费支出少而分红年限长；

5． 您在证券类资产的投资过少，虽然规避了风险，却也享受不到超额收益。从您的风险承受能力和证券市场的现状来看，建议您增加投资8.77万元购买华安上证180指数增强型基金，这支基金净值适中，且从长期来看股指上涨是必然趋势，收益还是比较有保证的。”

最后，客户经理为王先生做出了一份完整的理财策划报告，报告中不仅详细的阐明了王先生应该如何打理资产，而且附有未来各年度的财务状况明晰表，每年的收入一目了然。

拿到这份实用的理财报告，王先生很是兴奋，这个方案对他是太有用了！他说，以后如果资产有较大的变动的话，一定还来工商银行再做一份更新的理财策划报告！

备注：案例仅为描述性说明，不能代表实际的理财策划报告。若您需要具体的理财策划报告,请咨询工商银行工作人员。
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